


会社概要

社名 就活会議株式会社

事業内容 就活生を対象した｢就活会議｣の運営

親会社 ポート株式会社(100％)

代表者 代表取締役CEO春日博文

設立 2020年7月1日

所在地
東京都新宿区西新宿8-17-1 
住友不動産新宿グランドタワー12F
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就活生向けイベント情報サイト就活生のための企業口コミサイトキャリア情報プラットフォーム



新卒採用向け”完全成果報酬型”の求人広告サイト
※年度掲載型（初期費用）のプランもあり　　　　　　　

応募

イベント掲載

企業 就活生

アプローチ

閲覧

会員登録数

180,000人
業界最安値

￥350,000～
年間応募総数

120,000件

サービス概要/就活会議とは？
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就活会議ならではの採用支援

求めるターゲット学生
との接点が少ない

ミスマッチを抑えた
採用活動を行ないたい

費用を無駄にせず
採用を行ないたい

こんな課題を解決致します！
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一般的な求人サイト

費用発生
タイミング

内定承諾時の費用発生
運用等に一切費用が掛からず

採用成功時のみ費用発生

求人掲載件数
約1,000件

学生数に対する求人数が少ないため
効率的な露出が行なえる

掲載時の費用発生

採用有無に関わらず
費用は掛かってしまう

約10,000件〜20,000件

上位オプション追加などで
露出強化をしないと埋もれてしまう

一般的な求人広告サイトとの違い
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豊富な取得情報
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　　氏名

　　大学名

　　学部

　　学科

　　高校

　　志望業界

　　希望勤務先

　　企業規模

　　インターン

　　留学

　　体育会

　　起業

基本情報

志望性

経験(※)

　　学生団体

　　開発経験

　　アルバイト

　　必須

　　必須

　　必須

　　必須

　　必須

　　必須

　　必須

　　必須

　　任意

　　任意

　　任意

　　任意

　　任意

　　任意

　　任意

①MARCH以上 ②理系

③関東勤務 ④開発経験有り

ターゲット学生に
アプローチ可能

セグメント例

取得情報一覧

基本情報に加え、希望業界/勤務地、学生
時代の経験等でアプローチ可能。
また、大学メールアドレスを必ず取得して
いるため、高いDM開封率を実現。



会員データ 会員獲得推移
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就活生の3人に1人が利用。
2020年卒から利用者数が40,000人増加!

142,498
人

2020年卒 2021年卒

129%

成長率

185,194
人



会員データ (学問、文理、エリア)

2021年卒 登録会員数180,000人以上
通年を通して幅広い学生に利用されています。

登録会員

学歴

S校 東京大学/京都大学 2.9%

B校  
MARCH
関関同立
23.0%

C校  
日東駒専
産近甲
16.4%

A校 
早慶/旧帝
上位国
13.4%
 

E校 
その他
44.3%
 

文理 文系 69.5%

理系 30.5%

男女
男性 54.0%

女性 46.0%

上位校 

約40%
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理系詳細データ
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会員データ (学問、文理、エリア)

49.5%
関東

23.3%

関西中国・四国

3.4%

6.7%

3.4%

九州・沖縄

2.3%

11.4%

中部

北海道

東北

関東 49.5% 関西 23.3%

中部 11.4% 九州・沖縄 6.7%

東北 3.4% 中国・四国 3.4%

北海道 2.3%

エリア

エリアマップ エリアグラフ
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プラン・費用・詳細

業界初の完全成果報酬型サイトで”業界最安値”を実現。

就活会議を¥0円で導入できるプランとなっています。
就活会議での企業ページ掲載・応募者管理は0円から導入可能。

0円求人
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就活会議リクルーティング
業界最安値を実現

成果報酬型サービスで業界最安値を実現。
初期・運用費用かからず学生へのアプローチが可能。

プラン説明

成果報酬

¥350,000/1名

就活会議プロモーション
年度単位でのアプローチが可能

最大2年間の掲載が可能。
早期層へのアプローチにも追加費用は発生せず、

成果報酬プランと同様の配信頻度でDM配信も可能。

プラン説明

初期費用

¥1,200,000/1卒業年度



　　　掲載代行

　　　
　　　日程追加

  掲載後サポート

※指定エリア：神奈川県、埼玉県、千葉県、愛知県、大阪府、京都府、兵庫県、福岡県、海外

プラン比較（成果報酬型、初期費用型、0円プラン）

年度単位でのアプローチが可能

初期費用

プロモーション(初期費用型)

　　　企業ページ

　　　応募管理

　　　オファークエスト

　　

　　　 イベント掲載

　　　マイページへのDM

　　　
　　　選考体験記閲覧

料金 

掲載期間

申込み年度での募集が終了するまで

￥1,200,000

完全0円で求人掲載

永久無料

0円求人

　　　企業ページ

　　　応募管理

　　　オファークエスト

　　　イベント掲載

　　　マイページへのDM

　　　選考体験記閲覧

料金 

掲載期間

無制限

0円
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業界最安値を実現

成果報酬

リクルーティング(成果報酬型)

　　　企業ページ 

　　　応募管理

　　

　　　イベント掲載

　　　マイページへのDM

料金 

掲載期間

無制限　※1年ごとの自動更新

¥350,000/1名

　　　選考体験記閲覧

　　　 オファークエスト



ブランディングページ/イベントページ

ブランディングページ イベントページ
就活会議上に公式ページを掲載。

閲覧ユーザーにブランディングが可能。
就活会議上にインターン/

説明会のイベント情報を載掲

インターン/説明会へのエントリーを促進することが可能です。

エントリーデータは応募管理システムよりエクスポートすることが

可能です。

応募増はもちろんのこと、入社後のミスマッチや成果に繋がらない応募を削減。

また、口コミに対する回答などをご記載いただければ、選考歩留まりの改善にも
寄与します。

ページに訪れた学生に、貴社の魅力を十分に伝えるコンテンツを用意
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マイページDM/オファークエスト

オファークエスト
学生が就活会議を開いたタイミングで表示される

PUSH型のアプローチ機能。

エントリーの7割以上がオファークエスト経由。

DM配信の設定をすることで、自動的にオファークエストに表示。

マイページDM、オファークエストを通じて精度の高いPRが可能
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マイページDM

配信対象をセグメントしたうえで、

ターゲティング精度の高いDMを配信。

学生のマイページにDMを配信。
1ユーザーに対し、月1通送付可能。



応募者管理ツール

プルダウンで選考状況が管理可能

CSVで応募学生データを一括出力可能

システム内でメッセージのやりとり不要

管理方法

余計なお手間がかからないように、現状採用している運用方法に違和感なく乗せていただける、
シンプルな管理システムです。

※現在は外部採用管理システムと連携していないため、
外部システム利用企業様はCSVで出力後にインポートしていただく必要がございます。
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応募者情報の確認と、ステータス管理が可能。



会員増加数
20卒 142,498人
21卒 185,194人

129%成長率

利用学生
平均エントリー数

2.9
エントリー

利用企業
平均エントリー数

240
エントリー

利用学生
DM開封率

9.86%開封率

数字で見る就活会議
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最短1営業日

お打ち合わせ後、ご導入いただける場合に御見積書・御申込書を送付いたします。
規約内容等に問題が無いようでしたら最短2-3営業日にてサービス提供開始可能。

見積書
申込書発送まで

（当社）

規約内容確認
申込書捺印

（貴社）

アカウント開設
募集スタート

（貴社）

01 02 03

2-3営業日 1週間程度(おおよそ) 最短1営業日

申込書~オープン(運用開始まで )：2週間程

※支払いサイトは「納品月末締め、翌月末支払い」をレギュラーとしております。

※他社チャネルのほうが接触タイミングが早かった場合は、課金対象外となります。（エビデンスの提出を依頼することがあります）

※月に一度就活会議経由で接触があった学生の選考進捗状況を共有していただくようお願いいたします。（成果報酬型のみ）

※ページ案確認は10分〜30分程度でご記載可能なものとなり、送付から1週間以内のご確認をお願いしております。

　ご確認が難しい場合は、確認のお打ち合わせを設定させていただきます。

導入の流れ
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ガイドライン

No

1

2

3

4

5

6

7

8

9

10

業界最安値を実現するため、利用企業様には下記ガイドラインに則った利用をしていただいております。
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内容

ブランディングページ/採用情報の掲載までの対
応期間

イベント募集ページでの外部リンク設定

イベント募集の利用

イベント募集は説明会/インターン/面接/面談/
セミナーなど受け皿が明確にあるものとする。

ターゲティングメールの入稿締め切り

エントリー学生への対応期日

他サービスとのエントリー重複対応

選考進捗の定期報告

内定承諾の報告

内定承諾後辞退の報告

ガイドライン

アカウント発行日から2週間以内に掲載を開始。

採用サイト・ナビサイトへの外部リンク設定は不可。

対象卒業年度につき、1回以上はイベントページを立ち上げ会員にDM等でアプローチを実施。

企業へのプレエントリー/エントリーとして次回接触が不透明な情報の記載は禁止。

配信予定日の2営業日前。

エントリー日から1週間以内に対応。
学生への機会提供の観点から、エントリー後に複数回連絡しない場合は利用停止とする。

弊社が報告を求めてから30日以内または当該学生の内定承諾までに弊社に報告がない場合、また同
報告を裏付ける資料の提出がない場合は弊社経由のエントリーとして取り扱う。

月に1回以上、または当社開示依頼から30日以内に就活会議経由でエントリーがあった学生の選考
進捗を報告する。

内定承諾日から3営業日以内に報告。また、入社日前日までに報告がなく、成果発生していた場合
は違約金対象とする。

辞退日から3営業日以内の報告。



よくあるご質問

成果報酬型プランでは成果報酬以外に費用は発生しますか？Q

A.   完全成果報酬のサービスとなっているため、承諾時以外に
費用は発生いたしません。

入社前辞退は返金されますか？Q

A.   学生都合で内定承諾後辞退となった場合は全額返金しておりま
す。なお、ご利用企業様の都合にて内定取り消しをする場合は
返金対象外となります。

入社後に早期退職した場合は返金されますか？Q

A.   成果報酬を最大限下げているため、入社後の返金は対応し
ておりません。

就活会議に掲載されている口コミは削除/修正できますか？Q

A.   就活生の生の声を届けることで透明性の高い情報から就活生が
就職先を決めることを大切にしているため、削除/修正対応は
しておりません。

就活会議のエントリーより前に接触していたのですが、成果
報酬対象になりますか？

Q

A.   他社・他媒体でエントリー（※）があった場合は成果報酬と
してカウントしません。但し、接触日のエビデンスを共有し
ていただいております。

※プレエントリーは除く
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お問い合わせ先

メールでのお問い合わせ

sales@syukatsu-kaigi.jp
24時間いつでも受け付けております。

電話でのお問い合わせ

受付時間：平日10:00～18:00

03-6387-6079

お問い合わせ・ご相談
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